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e verwacht het niet direct bij
Helicon Opleidingen in Box-
tel. Je denkt aan groen, agra-
risch en andere zaken, maar
niet meteen aan tijgerbalsem.
Toch zijn er studenten van Heli-
con succesvol mee. Want een
groepje van zeven studenten heeft
een eigen onderneming opgericht.
Het zijn uit deze regio: Patricia
van den Heuvel en Bianca Polder-
wijk uit Boxtel, Sander van Riel
uit Haaren en Jenny van Him-
bergen uit Middelbeers.
De oprichting gebeurde onder de
vlag van Stichting Jong Onderne-
men. De mini-onderneming zet
een product op de markt en bege-
leidt alle zakelijke aspecten daar-
van. Bij dat leerproces van studen-
ten hoort ook een productpresen-
tatie en zelfs het meedoen aan een
markt. ,,Nou, wij zijn ook naar
zo'n markt geweest. Dat was in
Arnhem. We stonden daar tussen
allemaal bedrijfjes van studenten
van hogescholen en universiteiten.
Ons product was wel een beetje
apart. We wilden de tijgerbalsem
onder de aandacht brengen. We
hebben uiteraard contact gezocht
met het bedrijf die dit product al
maakt en we kregen toestem-
ming”, zo vertelt Jenny van Him-
bergen.
De concurrentie was moordend

spaander

door Domien van der Meijden

op de markt. ,,Die hoogopgeleiden
hadden natuurlijk allerlei produc-
ten zelf ontwikkeld. Met een heel
eigen ontwerp. Tja, zover gaan wij
natuurlijk niet, omdat we met een
al bestaand product aan de slag
gingen. Maar we hebben daar toch
mooi de eerste prijs binnen ge-
haald. En wel met hoe wij onze
stand hadden ingericht. De eerste
prijs voor het product ging naar
een andere mini-onderneming,
maar de eerste prijs standinrich-
ting hebben wij mooi binnenge-
sleept”, zegt de mini-onderneem-
ster trots over haar clubje mbo-stu-
denten.

En ze mag met recht trots zijn, om-
dat ze als enige mbo-mini-onder-
neming zo hoog scoorde op de
markt. De studenten van de Box-
telse Helicon studeren op de afde-
ling dierenverzorging. Dat heeft
dus weinig met tijgerbalsem te ma-
ken die mensen gebruiken als ze
bijvoorbeeld spierpijn hebben of
dat juist met deze verwarmende
zalf willen voorkomen. Jenny ver-
telt: ,We wilden de zalf ook bij
een jonger publiek onder de aan-
dacht brengen, maar die kennen
het product niet zo goed. Uiteinde-
lijk zijn we wel uit de kosten geko-
men. Volgende week sluiten we
onze mini-onderneming. In janua-
ri gaan we op stage.”

tijgerbalsem aan de man brachten.

De groep studenten van Helcion in Boxtel die met hun mini-onderneming
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