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Van wc-rolletje naar naamsjaal

WIJCHEN Student Company stort zich op verkoop fleece dassen

Fleece sjaals met naam erop
geborduurd. Misschien niet
‘Het Beste Idee van Neder-
land’, maar het verkoopt
wel. Zeggen de vrienden Jas-

per Litjens en Rutger Vonk.
door Jacqueline de Bekker

en wecrolletje dat je
door kunt spoelen, dat
leek even het Ei van Co-
lumbus. Totdat bleek dat
daar al drie patenten op
zijn. De overgang is niet logisch,
maar uiteindelijk kwamen Jasper
en Rutger uit op sjaaltjes, mét ge-
borduurde naam.
Samen met vier vrouwelijke me-
destudenten hebben Beuninge-
naar Jasper en Wijchenaar Rutger
nu het bedrijf So-Sjaal opgezet. Ze
doen dat in het kader van hun
HAN-opleiding Small Business &
Retail Management.
So-Sjaal verkoopt kortere en lange-
re fleece sjaals met naam van kind,
volwassene of bedrijf erop gebor-
duurd.
Zowel lettertype als kleur kan zelf
gekozen worden. De HAN-studen-
ten vonden in Arnhem een bedrijf
dat de namen erop zet. ,Ze zijn
hartstikke mooi en handig”, zegt
de 19-jarige Jasper Litjens.
sVooral voor kinderen. Die zijn
voortdurend hun das kwijt. Als
hun naam erop staat, hebben ze
‘m zo weer terug. Denken wij. En
bedrijven kunnen 'm als cadeautje
in hun kerstpakketten doen.”
De naam So-Sjaal was een inkop-

pertje: 10 procent van de op-
brengst van So-Sjaal is bestemd
voor de stichting Kinderen Kanker-
vrij (KiKa). Waarmee het bedrijf
meteen ook zijn sociale kant be-
licht.

Of hun sjaals werkelijk een gat in
de markt zijn, weten de twee
vrienden niet. ,Wel is het zo dat
de verkoop nu al erg goed loopt”,
glimlacht  Wijchenaar =~ Rutger

Vonk (20). ,We hebben nog niet
eens zoveel reclame gemaakt,
maar we zijn er al zo'n tachtig
kwijt. We hopen er zo'n tweehon-
derd te verkopen in tien maan-
den.”

Tien maanden is precies de tijd
dat deze zogenoemde Student
Company, verplichte kost voor el-
ke tweedejaars Small Business, in

de lucht zal blijven.

,Het is de bedoeling”, vertelt
Vonk, ,dat je met een groep stu-
denten een bedrijf opbouwt en
dat een tijdje laat draaien. Je moet
niet alleen een product aan de
man brengen, maar ook aandelen
verkopen of bijvoorbeeld de pro-
ductie en het transport regelen.
Precies zoals het in het echte leven

ook gaat. Erg leerzaam, zeker we-
ten.”

‘Wat je gaat verkopen, is niet alleen
de eerste, maar mogelijk ook de
moeilijkste vraag. Toen de wc-rolle-
tjes afvielen, kwam al snel het idee
van de sjaaltjes. ,Nou ja, snel. We

wilden eigenlijk iets doen met
oranje sjaaltjes en het wereldkam-
pioenschap voetbal. Maar dat is
nog te ver weg. Tegen die tijd is
ons bedrijf alweer geliquideerd.”

o Voor meer informatie:

wwww.so-sjaal.nl
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