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€5000-10.000 bereik je meer dan met
winst per jaar terugschelden.

1 | n het laatste jaar van mijn mbo-oplei-
ding tot binnenhuisstylist moesten we
een realistische minionderneming star-
ten, met twaalf studenten. Ik bedacht
een houder voor een telefoon, een iPod
of een babyfoon, die je aan de stekker
van de oplader aan het stopcontact
kunt hangen. Daardoor bungelt het
apparaat tijdens het opladen niet aan
het snoer - wat mij steeds overkwam in
ons schoolgebouw met die hoge stop-
contacten.
Via mijn oom, een notaris, legde ik vast
dat ik de Hangup had bedacht. Met het
studiegroepje zochten we een goede
fabrikant en afzetpunten en we deden
een klein marktonderzoek naar de
meest gewilde dessins en kleuren. Om
kapitaal te verwerven, zochten we ieder
twaalf aandeelhouders uit onze kennis-
senkring, die elk tien euro inlegden. Hun
hebben we later zelfs meer terug kun-
nen betalen dan de inleg.
Na een paar maanden - en een kleine

winst - moesten we de onderneming
afronden. |k wilde graag door, drie
groepsgenoten ook. Ik bood uiteindelijk
meer dan zij en kocht hen voor honderd
euro per persoon uit. Achteraf voelt dat
dubbel: natuurlijk hebben mijn studie-
genoten ook veel tijd in de telefoon-
houder gestopt, maar tenslotte was het
wel mijn idee...

Als ondernemer leer ik veel. Dat je
goed moet communiceren bijvoorbeeld.
In het eerste jaar bestelde een onder-
neming 250 houders met haar bedrijfs-
logo erop. Had ik niet goed opgelet en
bleken de kleuren te donker. Weg acht-
honderd euro.

Maar zelfs bij een bestelling waarvoor
ik mijn fabrikant een foto en de beno-
digde kleurcodes had gemaild, liep het
eens verkeerd. Hij probeerde die mis-
ser op mij af te wentelen. Spannend,
want ik wilde de verhouding niet op
scherp zetten. Gelukkig had ik alle mail-
tjes nog bewaard.

Thuis verval ik al snel in werk. |k con-
troleer e-mails en betalingen, telefo-
neer, netwerk, lever partijen af bij win-
kels en verzend Hangups die via de
webwinkel zijn besteld. Dat alles tussen
mijn studie commerciéle economie en
m'n serieuze paardrijactiviteiten door,
Studie en bedrijf wringen soms. Door
mijn bedrijf “mis" ik het studentenleven
en ga ik nu niet op kamers - waar moet
ik de twintig dozen vol Hangups laten?
Zonder studie lag mijn afzet vast hoger,
maar studeren is verstandig en leuk.
Vanwege mijn studiefinanciering mag
ik niet meer dan tienduizend euro bij-
verdienen, anders raak ik m'n basis-
beurs kwijt. Dat ik daardoor weinig ver-
mogen kan opbouwen, is lastig want
groot inkopen scheelt in stuksprijs.
Hoe ik verder wil? Misschien besteed
ik mijn bedrijf tijdelijk uit, zodat ik ver-
der kan studeren. Of zal ik toch een
baan zoeken en mijn bedrijf verkopen?
Ik weet het nog niet.'
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